¢ Qué es finanzas
embebidas?
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Se espera que el
comercio minorista
represente

$3.5
billones

de dodlares, lo cual
equivale a casi un 50%
de la oportunidad total
a nivel global.

Se espera que

los préstamos
minoristas por si
solos representen el

29%

de esta oportunidad.

Los prestamos
integrados permiten
que alguien solicite y
obtenga un préstamo
en el momento de

la compra Diferenciar

su oferta

La pandemia contribuyo al auge
de las “finanzas en cualquier
lugar” y los sectores desarrollados
digitalmente pudieron responder
rapidamente a las cambiantes
necesidades de los consumidores.
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La oportunidad para los bancos
esta al alcance, pero para

ser exitoso, deben invertir en
tecnologia para tener el mismo
poder tecnologico de las fintechs.

Preparese para ganar
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La atencion médica
es el segundo sector
potencial mas
grande con

$1.

billones

de dolares

(17%)

La educacion es
el tercer sector
potencial mas
grande con un

2 7%

Un tipo de finanzas embebidas que tiene mucho auge, es el esquema
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“"Compre ahora, pague después.” Permite a las empresas:
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Aumentar la
conversion de
ventas
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Dale poder de decision
a los compradores al
momento de pagar

Tres tendencias que impulsaran
este crecimiento para 2030:
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Adopcion generalizada de
billeteras digitales
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Crecimiento de los préstamos
en punto de venta
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Mas opciones flexibles

de pago
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